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AGENCIAS DE EVENTOS ESPANOLAS ASOCIADAS

EMPRESA OFERTANTE
MULTILEM BRAND EXPERIENCES

CUENTA RECEPCION CV

gonzalo.barbadillo@multilem.com

PUESTO

Senior Account Manager

CIUDAD
Madrid

REQUISITOS

Gestion integral de proyectos: deteccion de necesidades del cliente (briefing), coordinacion con equipo creativo, desarrollo de propuestas, venta,
coordinacion y acompafiamiento de la produccion, ejecucion de los eventos y gestion post-evento.

Vision estratégica y flexibilidad en la definicién del concepto / creatividad de los propuestas a presentar a los clientes.
Fidelizacién de clientes, desarrollo de negocio y captacion de nuevos clientes.

Busqueda, coordinacién y relacién con proveedores, socios, agencias e instituciones.

Elaboracion y negociacion de presupuestos; Control de gestion y financiero de los proyectos.
Remuneracién acorde a formacion y experiencia demostrada.

EXPERIENCIA MINIMA REQUERIDA SE VALORARA

Experiencia de entre 4 a 8 afios como gestor de proyectos en el Proactividad, dinamismo, capacidad de negociacién y habilidades

ambito de eventos, stands, activaciones de marca, marketing comerciales.
experiencial, etc. Capacidad de coordinacion, organizacion, planificacion y gestion de
Buen nivel de inglés (se valorara conocimientos de portugués). €equipos.

Creativo, flexible y habilidades de comunicacion.

Perfil multitarea y capacidad de resolucion de problemas e imprevistos.
Disponibilidad para viajar
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